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Die FUhrungskraft als
Beziehungsmanager*in

KREVSELETICH

nEE Beziehungen neu sehen, denken, managen
giehungsman2Et , ) . .
e Mit dynamischen Beziehungszielen,
Eigenverantwortung und Beziehungswerten flhren

Ziele & Anwendungsbereiche:

Die Rolle Beziehungsmanager*in im eigenen Selbstverstandnis klaren
Neue Perspektiven und Werkzeuge durch und fur Beziehungsmanagement
Passendere Arbeitsergebnisse durch klarere Kommunikation

Leichtere Zusammenarbeit durch Beziehungsmanagement

Steigende Leistungszufriedenheit bei lhren Beziehungspartnern

Programm:

Beziehungsmanagement: Fakten, Erfahrungen, Regeln etc.
Beziehungsziele, Rollen und Verantwortungen
Leistungszufriedenheitsfaktoren

Fuhrungskompetenzen, 4-Schritt-Technik und verhandeln (Basic)
Fahrplan, Nutzen, weitere Schritte

Wo? Wann? Preis:
digital Terminbuchung tGber 0151 1.015,46€ inkl.
250550 50 MwsSt.
2 x 0,5 Tage Workshop Inkl. Transfer-
Im Anschluss 3 x 0,5 Std. Reflexionen

Transfer-Reflexionen
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